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O QUE VEREMOS?

* Analise de produtos e servicos juridicos
e Definindo as estratégias de crescimento
e Alinhando a visao de futuro com objetivos e metas
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QUE SOLUCOES ENTREGAMOS E PARA QUEM?

Quais sao os produtos e servicos que o seu escritorio entrega hoje?

Quais problemas/dores resolvem?

Quais desejos entregam??

Para quem sdo essas solucdes/produtos?
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DEFININDO NOSSAS ESTRATEGIAS
DE CRESCIMENTO
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QUAL ESTRATEGIA DECIDIMOS UTILIZAR?

Penetracao de mercado: decidimos nos manter no mesmo mercado,
segmento, nicho, especializacao em que nos encontramos, na tentativa de
conquistar novos clientes, sem criar novos servicos para isso?

Desenvolvimento de produtos ou servicos: decidimos criar novos produtos
ou servicos dentro do mercado em gque ja atuamos em razao de uma
oportunidade/necessidade de mercado que detectamos?




QUAL ESTRATEGIA DECIDIMOS UTILIZAR?

Desenvolvimento de mercado: queremos oferecer nossos servicos para
um novo segmento de clientes que ainda nao atendemos? Qual?

Diversificacao: desejamos oferecer novos servicos e produtos para um
novo segmento, nicho, mercado que nao atendemos hoje?




QUAIS SERAO NOSSAS INICIATIVAS-CHAVE?

Quais serao as acoes a serem implementadas para alcancar a estratégia:

. O que faremos?

. Onde sera feito?

. Por que tomaremos essa iniciativa?
. Como sera feito?

. Quanto vai custar?

. Quando sera feito?

. Quem sera o responsavel?
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PLANO DE ACAO

PLANO DE ACAOQ PARA ATINGIR O OBIETIVO

Objetivo:
08 - 01 -0QUE 02 - ONDE 04 - POR QUE 05 - COMO 07 - QUANDO | 06 - QUANTO 03 - QUEM 03— PCISII:;ED
ORDEM ]
O que realizar Local Importancia da De que forma Prazo PrecoRS e Outros | Responsavel ] J _
Acdo L




"Cultura Corporativa"
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https://youtu.be/0jf8uZmnl_A
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https://youtu.be/uxbZWBzn-ME
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